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REGISTRO DE ASISTENCIA Y APROBACION DEL ACTA No-08 DEL DiA 24 DEL MES DE ENERO DEL ANO 2022

OBJETIVO (S) Induccion SBDC Localizacion del plan de negocio, QUIEN ES EL PROTAGONISTA, Perfil del cliente, Necesidades o problemas a satisfacer, EXISTE OPORTUNIDAD EN EL MERCADO, Comportamiento de los segmentos del mercado, Tendencia del
crecimiento del mercado, Andlisis de la competencia.
No. NOMBRES Y APELLIDOS No. DOCUMENTO PLANTA CONTRATISTA OTRO DEPENDENCIA/ CORREQ ELECTRONICO TELEFONO AUTORIZA FIRMA O
¢(CUAL? EMPRESA [EXT.SENA GRABACION PARTICIPACION
VIRTUAL

1 Yudy Faczully Cardenas Ibague 1.110.459.866 NA X NA SBDC SENA yfcardenasi@sena.edu.co 31641573 Sl Firma Virtual
04

2 Mariana Andrea Castrillon 65773473 X NA NA SBDC — SENA mcastrilonm@sena.edu.co 31022447 Sl Firma Virtual
93

3 Johanna Alexandra Sanchez Molina 65630812 X NA NA SBDC SENA jasanchez@sena.edu.co 31864461 Sl Firma Virtual
70

4 July Catherine Benitez Triana 38210840 X NA NA SBDC SENA jbenitezt@sena.edu.co 31256261 Sl Firma Virtual
51

5 Alexandra Mesa Rivera 65632171 NA X NA SBDC SENA alexandraemprendimiento2014 31441303 Sl Firma Virtual

@gmail.com 92

6 Gloria Johanna Marroquin Rodriguez 38210636 NA X NA SBDC SENA gjmarroquinr@sena.edu.co 31031969 Sl Firma Virtual
10

7 Diana Paola Cifuentes Escobar 1104702375 NA X NA SBDC SENA dpcifuentes@sena.edu.co 31253675 Sl Firma Virtual
87

8 Raul Antonio Sanchez Alfonso 1022372403 NA X NA SBDC SENA rasanchezal@sene.edu.co 31757671 Sl Firma Virtual
33

9 Héctor Hugo Arias Vasquez 386415 NA X NA SBDC SENA hhav.ambiental@gmail.com 32087881 Sl Firma Virtual
44

10 Jorge Alberto Gémez 14.139.111 NA X NA SBDC SENA jagomezf@sena.edu.co 31837614 Sl Firma Virtual
77
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REGISTRO DE ASISTENCIA Y APROBACION DEL ACTA No-08 DEL DiA 24 DEL MES DE ENERO DEL ANO 2022
OBJETIVO (S) Induccion SBDC Localizacion del plan de negocio, QUIEN ES EL PROTAGONISTA, Perfil del cliente, Necesidades o problemas a satisfacer, EXISTE OPORTUNIDAD EN EL MERCADO, Comportamiento de los segmentos del mercado, Tendencia del
crecimiento del mercado, Andlisis de la competencia.
No. NOMBRES Y APELLIDOS No. DOCUMENTO PLANTA CONTRATISTA OTRO DEPENDENCIA/ CORREQ ELECTRONICO TELEFONO AUTORIZA FIRMA O
¢(CUAL? EMPRESA [EXT.SENA GRABACION PARTICIPACION
VIRTUAL
11 Ana Leibys Quijano Malambo 28874272 NA X NA SBDC SENA analeibysquijano@gmail.com 32047806 Sl Firma Virtual
10
12 65784917 NA X NA SBDC SENA yovannarl@hotmail.com 31647350 Sl Firma Virtual
YOVANNA PAOLA RODRIGUEZ REINA 46
13 MARCELINO SANDOVAL PRADA 1105672352 NA X NA SBDC SENA marcelinosandovalprada@yahoo 31344944 Sl Firma Virtual
.es 66
14 CRISTHIAN CAMILO DAZA BARRERO 1110521336 NA X NA SBDC SENA bluehead1992@hotmail.com 31380587 Sl Firma Virtual
14
15 Diana Ivonne Tafur Lopez 65.784.903 NA X NA SBDC SENA dtafur@sena.edu.co 30020615 Sl Firma Virtual
45

De acuerdo con La Ley 1581 de 2012, Proteccion de Datos Personales, el Servicio Nacional de Aprendizaje SENA, se compromete
a garantizar la seguridad y proteccion de los datos personales que se encuentran almacenados en este documento, y les dara el
tratamiento correspondiente en cumplimiento de lo establecido legalmente.
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ACTA No.
NOMBRE DEL COMITE O DE LA REUNION: Induccién SBDC Proceso Fondo Emprender
CIUDAD Y FECHA: Ibagué, 24 de enero de | HORA INICIO: 8:00 a.m. HORA FIN: 12:00
2022. m.
LUGAR Y/O ENLACE: DIRECCION GENERAL / REGIONAL / CENTRO
Regional Tolima/ Centro de Industria y
https:/fteams microsoft com/l/meetup- Construccion

join/19% 3Ameeting_YTQ3YWU4N]QtN2FKOCO0ZDgxL
TagwOTAODhmZJFKMTAzZ GE0%40thread v2/07contex
=%T7B8%22Tid%22%3A%22chc2c381-2f2e-4d93-91d1-
506c9316ace%22%2C%220id%22%3A%2294e3eT44
-b965-497 a-Bfba-
Sac?ad7d17cc¥%22%2C%22Messaneld%22%34A%220
WIIUHTN

AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR:

Presentacion Proceso Fondo Emprender
Generalidades Proceso Fondo Emprender

Beneficiarios Fondo Emprender

Topes y Montos Fondo Emprender

Rubros Financiables Fondo Emprender

Rubros No Financiables Fondo Emprender
Obligaciones de Beneficiarios

Requisitos Enmarcados en el ACUERDO 0010 DE 2019
Proceso Documental Fondo Emprender

10 Proceso de ldeacion y Estructuracion de la Idea de Negocio
11. Preparacion Pitch

12. Formulaciéon Plan de Negocios Fondo Emprender Word y Financiero
12.1 Datos Generales

12.2  Localizacién Del Plan De Negocio

12.3  Quién Es El Protagonista

12.4  Perfil Del Cliente

12.5 Necesidades O Problemas A Satisfacer

12.6 Existe Oportunidad En El Mercado

12.7 Comportamiento De Los Segmentos Del Mercado
12.8 Tendencia Del Crecimiento Del mercado

12.9 Analisis de la competencia

CoNoOrWNE

OBJETIVO(S) DE LA REUNION Realizar proceso de induccién SBDC para el Proceso Fondo
Emprender

DESARROLLO DE LA REUNION
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Se inicia Induccién SBDC Proceso Fondo Emprender con un saludo a los asistentes, solicitando autorizacién
para iniciar la grabacion del proceso de induccién a desarrollar donde ninguno de los participantes tiene
objecion alguna.

inicia la reunién, con la presentacion de la Orientadora del SBDC Diana Paola Cifuentes Escobar,
desarrollando la siguiente agenda:

1. Presentacion Proceso Fondo Emprender

Fondo creado por el Gobierno Nacional a través de la Ley 789 del 27 de diciembre de 2002 para financiar
iniciativas empresariales a través de capital semilla.

El objetivo del Fondo Emprender es apoyar proyectos productivos que integren los conocimientos
adquiridos por los emprendedores en sus procesos de formacion con el desarrollo de nuevas

empresas.

El Fondo Emprender facilita el acceso a capital semilla al poner a disposicién de los beneficiarios los
recursos necesarios en la puesta en marcha de las nuevas unidades productivas.

2. Generalidades Proceso Fondo Emprender

La gestora brinda informacion detallada sobre las generalidades del proceso y las formas como pueden ser
asignadas las empresas para el proceso Fondo Emprender ya que algunas pueden ser empresas asignadas
por el canal virtual, otras pueden llegar de forma presencial al SBDC y otras pueden venir de procesos de
OFF.

3. Beneficiarios Fondo Emprender

Se brinda una explicacion detallada de las condiciones educativas que deben tener los empresarios para
hacer parte de Fondo Emprender.

1. Ser colombiano.

2. Ser mayor de edad y contar con plenas facultades legales para suscribir contratos.

3. No encontrarse sujeto a un conflicto de intereses, inhabilidades e incompatibilidades.

4. No tener nexo de parentesco hasta el cuarto grado de consanguinidad, segundo de afinidad, y primero civil
con funcionarios o contratistas del SENA en el nivel Directivo del orden Nacional o del orden Regional en
donde se presenta el plan de negocio. Esta restriccion aplica de igual manera a los funcionarios o contratistas
pertenecientes a los Centros de Desarrollo Empresarial y Unidades Externas de Emprendimiento vinculadas
al programa de Fondo Emprender, Evaluadores, Operadores y demas personas que tengan injerencia en el
proceso.
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- *Que haya finalizado la etapa lectiva de un programa de formaciéntitulada, dentro de los
A p re n d I Z S E N A veinticuatro (24) meses, asi como egresados de estos programas, que hayan culminado y
obtenido el titulo.

*Que se encuentre cursando los dos (2) dltimos semestres de su formacién profesional o el
H H H H ochenta por ciento (80%) de los créditos académicos de un programa de educacién superior
ESt u d 1an te U niversi ta rio de pregrado, reconocidopor el Estado de confermidad con las Leyes 30 de 1992y 115 de
1994 demas que las complementen, medifiquen o adicionen
+Estudiante que haya concluido materias, dentro de los ultimos veinticuatro (24) meses, de un

programa de educacién superior de pregrado, reconocido porel Estado de conformidad con
las Leyes 30 de 1992y 115 de 1994y demas que las complementen, modifiquen o adicionen

Técn | cO tecn é I Og 00 +pregrado, posgrado, maestria y/o doctorado de instituciones nacionales o extranjeras, que
. ’ . - . haya culminado y obtenido el titulo de un programa de educacién superior reconocido porel
p rofes ona I univers |ta rio Estado de conformidad conla legislacion colombiana.
A +activo del Programa SENA Emprende Rural (SER), que certifique el cumplimiento de
Ap ren d 1Z S E R doscientas (200) horas del programa de formacion o egresados de este programa

1A +Ciudadanos colombianos caracterizados como paoblacién vulnerable y acreditada esta
POb I acion Vu I nera b I e condicion por autoridad competente, que hayan completado por lo menos noventa (90) horas

de formacién en el SENA afines al area del proyecto

Con nacl Onales +certificados porla Cancilleria, como retornados con retorno productivo, que hayan completado
por lo menos noventa (90) horas de formacion SENA en cursos afines al area del proyecto.

4, Topesy Montos Fondo Emprender

Se brinda informacién sobre los topes y montos a los cuales se pueden acceder de capital semilla y las
prioridades en la inversién, asi mismo se especifica claramente que el emprendedor debe aportar el 10% del
valor total del proyecto, se dan ejemplos reales de como puede el emprendedor este aporte.

TOPES Y MONTOS

Empleos Formales

- Nomina
- Prestacion de servicios
- Jornales (Proyectos agropecuarios)

80 150
SMMLV \ SMMLV

140.623.560
91.743.040

ekt wac

72.682.080 136.278.900 ‘

3 Empl 5 Empleos
s APORTE DE EMPRENDEDORES

10% del valor total del proyecto

5. Rubros Financiables Fondo Emprender

Se brinda informacion precisa de los 8 puntos que componen los Rubros Financiables, siempre dando
ejemplos claros y reales sobre los mismos, con el fin de plantear diversos escenarios que sea precisos en
cada caso.
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RUBROS FINANCIABLES

1. Pago de salarios u honorarios Adquisicion o arriendo de bienes muebles
2. Insumos para el ciclo productivo que y vehiculos automotores , que tengan
contribuyan de manera directa o que relacion y sean indispensable para el
forman parte del proceso de produccion. desarrollo del objeto del plan de negocios,
3. Adquisicibn de maquinaria, equipos Y cuyos montos no podran ser superiores al
software. 15% del valor total de los recursos
4. Costos que se generen por permisos, asignados por el Fondo Emprender.
licencias y registros , requeridos por la ley Las adecuaciones o remodelaciones
para el normal funcionamiento del estructurales y locativas del inmueble,
proyecto. siempre y cuando no supere el 20% del
5. Adquisicibn e  implementacion de valor total del proyecto.
franquicias, siempre y cuando este modelo Financiar las adecuaciones técnicas
de negocio represente una alternativa de necesarias para el proceso productivo o
impacto en la regién y genere valor montaje industrial, siempre y cuando no
agregado. supere el 50% del valor total del proyecto.

6. Rubros No Financiables Fondo Emprender

Se brinda informacion precisa de los puntos que componen los Rubros No Financiables, siempre dando
ejemplos claros y reales sobre los mismos dando explicacién por qué no son financiables.

RUBROS NO FINANCIABLES

& Compra de bienes muebles que no
estén relacionados con el objeto del
plan de negocio.

& Compra de bienes inmuebles.

& Adecuaciones o remodelaciones de
cualquier tipo de bienes inmuebles, que
no conformen el proceso de dotacién
técnica y que no sean indispensables
para el desarrollo del plan de negocios.

« Estudios de factibilidad de proyectos
(consultorias, asesoria juridica,
financiera, etc.).

+” Adquisicion de vehiculos que no estén
relacionados con el objeto del plan de
negocio.

o Pagos de pasivos, deudas o de
dividendos.

+” Recuperaciones de capital.

& Compra de acciones, derechos de
empresas, bonos y oftros valores
mobiliarios.

«” Pago de regalias, impuestos
causados, aportes parafiscales.

« Formacion académica.

&’ Pago de derechos o inscripciones
para participar en eventos comerciales
nacionales o internacionales.

« Gastos de viaje y desplazamiento.

«Pago de inscripcion y registro
mercantil
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7. Obligaciones de Beneficiarios

1. Destinar los recursos UNICA Y EXCLUSIVAMENTE a la financiacion del proyecto productivo y en

los rubros financiables ya establecidos

Acompafiar al menos a un grupo de emprendedores que comiencen el proceso de formulacion de

plan de negocios.

Participar en las reuniones de interventoria

Recibir las asesorias de las Unidades de Emprendimiento.

Cumplir con los indicadores de gestion acordados con el Fondo Emprender

Gestionar toda la informacién por medio de la Plataforma

Especificar las contrapartidas en especie, que haran los beneficiarios, garantizando un aporte al

SENA en cumplimiento de su misién

8. Presentar oportunamente declaraciones tributarias antes la DIAN y cumplir con pagos oportunos a
los empleados

n

Nogahkw

Adicional a lo anterior se les indica puntualmente las obligaciones a cumplir las cuales deben ser muy tenidas
en cuenta al momento de formular el plan de negocios.

a) Ventas

b) Produccion

c) Gestion de Mercadeo
d) Ejecucién Presupuestal
e) Generacién de Empleo
f) Contrapartidas

8. Requisitos Enmarcados en el ACUERDO 0010 DE 2019

Se recalca uno de los puntos mas importantes respecto a los requisitos educativos para lograr ser parte de
Fondo emprender.

REQUISITOS ssta
N
v" REQUISITOS DEL ACUERDO v ORIENTACION AL EMPRENDIMIENTO
Todos los emprendedores gue inicien proceso Todos los emprendedores que inicien proceso
de fondo emprender, deben cumplir con los de fondo emprender, deben participar en la
requisitos iniciales que se enmarcan en el charla de emprendimiento para iniciar la ruta.

ACUERDO 0010 DE 2019
+ Nivel de Formacion Académica

Competencia académica en el érea de la
unidad productiva

9. Proceso Documental Fondo Emprender

Se brinda informacién clara y precisa sobre los documentos iniciales que hacen parte de la gestion
documental en el proceso Fondo Emprender, se hace precision sobre la calidad de la informacién que se
plasma en las catas, se hace énfasis en la validacién de las versiones de los formatos donde es importante
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corroborar que sean las correctas, asi como la importancia de siempre mantener un orden adecuado en el
desarrollo de las actividades diarias.

Diligenciar formatos
v' Clasificacién del cliente
v' Test del Perfil Emprendedor
v" Remitir a los servicios del SBDC segun necesidades identificadas

SESIONES DE ENTRENAMIENTOS
Todos los emprendedores que inicien proceso de fondo emprender, deben participar en las sesiones de
entrenamiento como sugerencia y recomendacion con el fin de que apropien conocimientos administrativos

v' Registro en el sistema SIGE

v" Formalizar la inscripcion al servicio de asesoria
v' Programar el desarrollo del servicio de asesoria

10. Proceso de Ideacion y Estructuracion de la Idea de Negocio

Ideacion vy estructuracion de la idea de negocios
Asesorar el proceso de ideacién y estructuraciéon de la idea de negocios para identificar si el emprendedor
puede continuar con el proceso

v' Herramientas de Identificando el problema

v' Tarjeta Persona

v" Jobs to be Done

v Canvas

11. Preparacién Pitch

Preparaciéon PITCH

Se brinda asesoria para preparacion del PITCH, solo a aquellos emprendedores que tengan clara la idea de
negocios.

El enlace Regional envia el Link para inscripcion al Pitch, después de tener la inscripcion se remite el
cronograma de presentacién al mismo.

El Enlace Regional remite a cada Orientador y Emprendedores los resultados del PITCH con la respectiva
acta que debera ser archivada en la carpeta de cada emprendedor

Nota: Si la idea de negocio no esté clara, se debe remitir al emprendedor a jornadas de entrenamiento.

12. Formulacion Plan de Negocios Fondo Emprender Word vy Financiero

Se inicia la asesoria para la formulacién del plan de negocios solo de aquellos emprendedores que en el
PITCH obtuvieron puntaje igual o superior a 2.7

v" Word - Formulacion

v" Excel - Modelo Financiero
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SBDC - Centro de Desarrolle Empresaria

DATOS GENERALES:

¢En donde se localizara la empresa (Ciudad donde se ubicara la sede principal de la
empresa)?

Se recomienda incluir una breve descripcién del proyecto y sus objetivos (coherente
con las metas establecidas). En este mddulo el emprendedor deberd indicar
informacién general de la empresa: localizacién, ciudad donde se ubicard Ia sede
principal y el sector econdmico segun cédigo CIIU.

Si su proyecto fue presentado en convacatorias anteriores, en el modelo anterior de la
plataforma, porfavor referenciarel nimero de la convocatoria, el codigo "ID” y
nombre del plan de negocios.

¢En gué sector se encuentra clasificado el proyectoa
desarrollar? (Lista desplegable: Sectores segin cadigo
CIIU - 4 digitos)

Seleccionar opcién de la lista desplegable.

@
SENA

N

SBDC - Centro de Desarrollo Empresaria

L ¢QUIEN ES ELPROTAGONISTA?

1. Describa el perfil de su cliente, junto a su localizaci6n. Justifique las
razones de su eleccion:

(Tenga en cuenta la segmentacion de clientes: éQuiénps son sus clientes? éDénde
encuentra los clientes? éCudles son las caracteristicas de sus clientes y cudles son sus
segmentos de mercado? éComo prioriza sus segmentos de mercado?)

Cliente
Perfil Caracterizacién Localizacién Justificacion

Empresas Méximo 1000 caracteres M&ximo 1000 carscteres por M&ximo 1000 caracteres por
Dor campo campo campo

Agencias de Viaje Maximo 1000 caracteres M&ximo 1000 carscteres por M&ximo 1000 caracteres por
por campo campo campo

Restaurantes Maximo 1000 caracteres Méximo 1000 caracteres por Maximo 1000 caracteres por
por campo campa campa

Nota: Sisu proyecto tiene perfiles diferentes de clientes y consumidores, por favor
complete la siguiente informacion:

(Si el mercado es consumidor y cliente diligencie ambas secciones. Si es solo
cliente o solo consumidor, diligencie el que le corresponde.) Esta seccién esta
relacionada con la seccién No. 4, pregunta No. 11

C id
Perfil Caracterizacion Localizacion Justificacion

Turista Macional Maximo 1000 caracteres Maximo 1000 caracteres por Maximo 1000 caracteres por
Dor campa c5mpo £3MBo

Turista Internacional Maximo 1000 caracteres Maximo 1000 caracteres por Maximo 1000 caracteres por
per campe campo £ampo
Maximo 1000 caracteres Maximo 1000 caracteres por Maximo 1000 caracteres por
por campe campo £aMpo

Ejemplo: si su plan de negocio es produccion de fresa, su cliente puede ser un
supermercado, siendo al consumidor final la persona que consume fresa.
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SBDC - Cantro de Desarrolle Empresarial

2. éCualesson lasnecesidades que usted espera satisfacerde sus
potenciales clientes / consumidores?

Méximo 8000 caracteres

Necesidades de los Clientes:

Necesidades de los Consumidores:

En esta seccidn describa las necesidades y/o problemas que intenta resolver con el
producto y/o servicio que va a ofrecer. Esta seccién debe estar sustentada y
soportada con las herramientas de ideacién y validacién temprana (Lean Canvas,
tarjeta persona, Jobs to be done, entre otras).

SENA —
SBDC - Centro de Desarrclle Empresarial

I. ¢EXISTE OPORTUNIDAD EN EL MERCADO?

3. éDescriba la tendencia de crecimiento del mercado en el que
se encuentra su negocio?

Maximo 8000 caracteres

En esta seccidndebe detallarlafuente de lainformaciéndonde identificdla tendencia
de crecimiento de este mercado, resultados en términos cualitativos y
cuantitativos de la misma. Se puede Incluir: analisis del estudio de mercado, de
tendencia, validaciones del producto o servicio en el mercado, analisis de oferta y
demanda basados en la metodologia de ideacién y validacion temprana (Lean
Canvas, tarjeta persona, Jobs to be done, entre otras).
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SBDC - ¢

4. Realice un anadlisis de la competencia, alrededor de los criterios™
mas relevantes para su negocio:

Nota: * Seleccione de las siguientes opciones de criterios, aquellos para los cuales se

identifica como alto nivel de criticidad para la validacion de la competencia.

Competidor 1

MNombre Competidor

Maximo 100 caracterss

Localizacion

Méximo 1000 caracterss

Productos y Servicios

Maximo 1000 caracteres

Precio

Méximo 1000 caracterss

Logistica de Distribucion

Maximo 1000 caracteres

éOtro, Cual?

Maximo 1000 caracterss

Competidor 3

Mombre Competidor

Maximo 100 caracteres

Localizacién

Maximo 1000 caracterss

Productos y Servicios

Méximo 1000 caracteres

Precio

Maximo 1000 caracterss

Logistica de Distribucion

Méximo 1000 caracteres

&Otro, Cual?

Maximo 1000 caracterss

v" De cada una de las sesiones que realice con
el empresario debo dejar soporte en el acta
bien sea la reunion virtual o presencial, de
acuerdo a los lineamientos dados y usando el
formato de la version correcta.

v Se debe realizar la creacién del empresario y
su unidad productiva en la plataforma Fondo
Emprender para cargar toda la formulacion
del plan de negocios (Word y Financiero)

FONDO EMPRENDER

SENA -t FONDO

/A == emprender

SISTEMA DE INFORMACIGN DE EMPRENDIMIENTO [Login]

INICIAR SESIGN

Por faw

rese su usuario y contrasena

Informacién de la cuenta

Contrasefia

Ingresar

20lvigd sy Clave?

CONCLUSIONES
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Se dio explicacion de todas las generalidades y paso a paso para desarrollar la presion de servicio de Fondo
Emprender desde el inicio del proceso, tocando a detalle cada una de los pasos establecidos en el
procedimiento, con ejemplos claros y sencillos en cada paso y cada caso, asi mismo se resolvieron todas las
dudas planteadas, se escucharon aportes de los demas comparfieros concluyendo que la informacion fue
clara.

Se explicaron generalidades de la plataforma fondo emprender indicando que a medida que avanza el
proceso se va ampliando el manejo de la misma.

Link de Grabacion del Entrenamiento:
https://sena4-y.sharepoint.com/:v:/g/personal/emprendimientotolima_sena edu co/Edgkg4lhnGhBuXJAMa

EkSkBIkOcJc mDwpvRSTJIiGEUA?e=qgsdgwJ

De acuerdo con La Ley 1581 de 2012, Proteccion de Datos Personales se debe garantizar la seguridad y
proteccion de los datos personales que se encuentran almacenados en este documento. El Servicio Nacional
de Aprendizaje SENA solicita la siguiente clasificacion de la informacion:

La informacion de este documento se debe clasificar como:

PUBLICA [ | PRIVADO[ |SEMIPRIVADO[ | SENSIBLE [ ]

Nota: Antes de contestar esta informacion por favor remitirse al instructivo

COMPROMISOS

ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA
Entrega del Acta 24 enero 2021
DIANA PAOLA CIFUENTES
ESCOBAR

ASISTENTES: (Incorporar registro de asistencia)

Nota: Puede incluirse imagen o captura de pantalla de los asistentes, si se trata de una reunion
virtual o, de los asistentes que participan a través de una plataforma virtual.
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Microsoft Teams

A La grabacién se ha iniciado. Esta reunion se esta grabando. Al unirse, da su consentimiento para que se grabe. Politica de privacidad

Contactos

Contacton

% Compartir invitacion

FONDO EMPRENDER

Fondo creado por el Goblemno Nacional a través de la
Ley 789 del 27 de Diciembre de 2002 para financiar

a través de capital semilla AR
El objetivo del Fondo Emprender es apoyar - o Quijano Malamb
P p que integren los g
i por los emp - emprender
en sus pi de con el . > Daz
de nuevas empresas.
El Fondo Emprender facilita el acceso a capital o

semilla al poner a disposicién de los beneficiarios los
[— ] recursos necesarios en la puesta en marcha de las
nuevas unidades productivas.

RAUL ANTONIO SAN... &, Duana Cituentes (Invitado)

@ rtoe
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Chat de la reunién

(]

e Asistencia a

enamientos

Presione Ctrl + May(s + M para reactivar el audio del micr6fone.

Cituentes (Invitado) RAUL ANTONIO SAN... &
1150 8. m.

EsP ’s
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